
Formation  proposée en partenariat  
avec l’IUT  Information et Communication  
Université de Bourgogne Franche-Comté 

 

Licence  professionnelle  
mention chef de produit marketing et communication 

 

Formation destinée à des étudiants qui exercent des mis-
sions commerciales et qui souhaitent développer des 
compétences en communication. Grâce aux médias so-
ciaux et à internet, les commerciaux utilisent des plate-
formes de  communication pour interagir directement 
avec les clients, partager des informations et répondre 
aux questions. Cette formation permet aux commerciaux 
d'élargir leur rôle en devenant des communicants, adap-
tant leurs stratégies pour s'aligner sur les attentes mo-
dernes des consommateurs. 
 

Conditions d’admission : BTS toute spécialité          
après étude du dossier 

Un pôle tertiaire 

 d’excellence 

LICENCE PROFESSIONNELLE 
MARKETING OPERATIONNEL  

En alternance 

POURSUITE D’ÉTUDES POSSIBLES 

Le diplôme est délivré par l’IUT de Besançon. Il est 
reconnu comme un diplôme universitaire de niveau 
6, reconnu au niveau national et européen. Il peut 
permettre des poursuites d’études sélectives  
après étude du dossier. 
 
La Licence professionnelle permet également  une 
insertion professionnelle directe.  

              lyc.ledoux.besancon@ac-besancon.fr  

BTS  

Assurance 

Banque 

Négociation et Digitalisation 

de la Relation Client 

Professions Immobilières 

 

Licence Professionnelle  

Marketing Opérationnel 

Chef de projet marketing 

et communication 

Sous statut scolaire  

ou en apprentissage 

Professeurs référents des différentes formations,  

professionnels partenaires du lycée, étudiants,  

anciens étudiants seront présents pour  

répondre à toutes vos questions.  

 

Profitez de cette opportunité pour vous informer  

sur les formations, leurs débouchés, les métiers et 

les poursuites d’étude.  

D’autres moments  pour nous rencontrer... 

Studyrama Besançon  

Salon de l’étudiant  Besançon 

ou…  

sur RDV au lycée Ledoux 



  BTS NEGOCIATION et 
DIGITALISATION de  la 

RELATION CLIENT      
Sous statut scolaire et en apprentissage 

Vous êtes étudiant de l’enseigne-
ment supérieur, inscrit dans un lycée 
public  d’Etat. 
 
Vos avantages :  

 Cours en petits groupes 

 Suivi individualisé par une équipe 

pédagogique expérimentée 

 12 à 16 semaines de stage pour 
développer une expérience pro-
fessionnelle 

 Emploi du temps régulier 

 Possibilité de cumul avec un job 
étudiant (soir, WE ou vacances 
scolaires) 

BTS PROFESSIONS 

IMMOBILIERES             
Sous statut scolaire                         

Forme des professionnels des services de l´immobilier 

en transaction (agent immobilier, négociateur...), ges-

tion locative (conseiller en location...) et syndic. Cette 

formation mobilise des compétences commerciales, 

juridiques, comptables et administratives. Les débou-

chés sont nombreux : agence immobilière, cabinet de 

gestion immobilière, offices notariaux, organismes 

HLM... Le BTS permet d´obtenir les cartes profession-

nelles 

BTS ASSURANCE 
 Sous statut scolaire ou en apprentissage                   

BTS BANQUE 
Sous statut scolaire ou en apprentissage                   

Formation commerciale et technique appliquée au 

domaine de l’assurance. Le BTS Assurance  permet 

de développer des compétences relationnelles et de 

maîtriser les produits d'assurance. Insertion profes-

sionnelle dès l'obtention du BTS ou nombreuses 

possibilités de poursuites d'étude.  

Métiers : collaborateur d’agence, responsable 

d’agence, gestionnaire de sinistres, commercial spé-

cialisé en risques professionnels, gestionnaires de 

patrimoine, expert, courtier, agent général... 

Le BTS conseiller de clientèle particulier permet 

de développer des compétences techniques, com-

merciales et relationnelles et d'obtenir la 

"certification Autorité des Marchés Financiers" 

obligatoire pour travailler en agence bancaire. 

A l'issue du BTS, entrée dans la vie active, pour-

suites d'études ou formation continue dans le 

réseau bancaire pour évoluer en tant que : con-

seiller patrimonial, conseiller agricole, conseiller 

clientèle professionnelle, directeur-trice 

d'agence... 

Professeurs expérimentés diplômés d’état, cours en petits 

groupes, suivi individualisé, nombreuses entreprises partenaires, 

excellents taux de réussite aux examens 

Pour découvrir et se former aux métiers commerciaux 

de commercial terrain et aux nouveaux métiers de 

conseiller client à distance, commercial e-commerce, 

commercial site web… Permet de s'insérer dans tout 

secteur d’activité et toute taille d’organisation, avec 

tout type de client et toute forme de relation.  

Intégration directe dans le monde professionnel ou 

poursuites d'études pour évoluer vers les métiers de 

responsables. 

SOUS STATUT SCOLAIRE 

Le lycée Ledoux est Centre de  
Formation d’Apprenti (CFA) public. 
Votre employeur ne subit aucune 
charge supplémentaire. 
 

Vos avantages :  

 Expérience professionnelle 

importante, 

 Statut de salarié  (apprenti) 

 Rémunération en tant qu’ap-
prenti. 

 Cours dispensés par des profes-

seurs spécialisés, habilités à 
faire passer les examens natio-
naux. 

EN APPRENTISSAGE 

4 BTS dans un pôle tertiaire d’excellence 

Une licence professionnelle 

en collaboration avec l’IUT de Besançon 

 


